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luvetro nasce nel 2014 come spin-off
di Vetraria Pescini, negli anni succes-
sivi certifica i primi sisterni Garda pres-
so I'lstituto Gierdano, ¢ progressiva-
mente si inserisce tra i protagonisti pid attivi nella
produzione e commercializzazione di balaustre con
sistemi brevettati, progettati e prodotti, in allumi-

Applicazione nio e vetro. La storia dell’azienda si sviluppa intorno
de!'lm" il"l ” all'intuizione di Eddy Pescini di connotare la balau-
Desenzano (BS) stra come elemento di carattenzzazione architetto-
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Caratterizzare la proposta della balaustra da elemento "accessorio” a prodotto di alta specializzazione
indirizzato verso nuove originali soluzioni tecnologiche all'avanguardia, funzionali e versatili per
cromatismi, finiture e design. Questo 'ambizioso obiettivo di Aluvetro; con quale strategia I'abbiamo
chiesto direttamente a Davide Bonora, General Manager dell'azienda

Balaustre di design:
obbiettivo chiaro
e strategia ben definita

a cura di Ettore Galbiati e Piero Vitale

nica degli edifici, partendo dal mezzo secolo di espe-
rienza nella trasformazione del vetro piana di Vetra-
ria Pescini. “Lo sguardo oltre” nel 2017 diventa il pay
off caratterizzante del nuovo marchio Aluvetro conil
dichiarato obiettiva di racchiudere e riassumere'in-
tero universo dell’azienda e del prodotto stesso. Al-
la societa viene in brevissimo tempa riconosciuto il
ruolo di azienda specializzata nella progettazione e
realizzazione di parapetti, ringhiere e balaustre, par-
ticolarmente attenta alla fase di supporto e di consu-
lenza al cliente. Da fine 2020 la societa é stata affi-
data alla quida di Davide Bonora, 55 anni, laureato
in Economia e Commercio a Bologna ¢ MBA presso
Bologna Business School, che incontriamo nella se-
de di Orzinuovi (Bs) insieme ad Alfredo Mogenta
(direttore tecnico) e Gionluca Bonometti (diretto-
re commerciale), con i quali abbiamo prima di tutto
cercato di capire le dinamiche societarie che si van-
no definendo.

Aluvetro & uno spin-off di Vetraria Pescini e dal
2021 rientra nel “cappello” direzionale della Hol-
ding Investing, scelta che sembra “promettere”
una prospettiva ben definita di espansione. E cor-
retta come interpretazione?

5i, gia il mio arrivo - avwenuto oltre due anni fa - nel
Gruppo Pescini rispondeva a questa logica di espan-
sione, da sviluppare sia per linee interne che esterne
attraverso possibili acquisizioni.

Quali non si pud certo dire, perd non escludiamo nul-
la. Nonostante un clima economico generale decisa-
mente complicato negli ultimi due anni tutte le azien-
de del gruppo hanna registrato crescite significati-
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ve e vogliamo continuare in guesta direzione, nono-
stante l'incertezza totale che domina in questi ultimi
2-3 anni, e per fare questo servono disponibilita e
flessibilita, apertura al cambiamento e capacita di
mettersiin gioco continuamente.

Incertezza che ha influito anche sulla programma-
zione del vostri investimenti?

In realta no: abbiamo la consapevolezza che in una
situazione di mercato caratterizzata da forte incer-
tezza occorre fare scelte importanti, una di queste
& mantenere la “barra” dritta sugli investimenti ed &
stato fatto. Come ho avuto medo di spiegare anche
in una recente riunione commerciale, gliinvestimen-
ti che avevamo definito sono stati comungue porta-
ti a termine, rimane da ultimare quello relativo al si-
sterna informatico: dobbiamo dotarci di un ERP di
gruppo, un sistema piu evoluto , e la decisione & im-
minente. L'investimento & slittato di qualche mese
per ragioni tecniche ma non & cambiata T'intenzione,
non ci sono arretramenti né cambi di direzione. Alu-
vetro sta continuando ad investire anche sulle perso-
ne: quest anno prevediamo diinserire 7 collaborato-
ri fra quelli che sono appena entratiin azienda e quel-
li che lo stanno per fare.

Anche riguardo altri investimenti la direzione strate-
gica é chiara, non c'é “timore” rispetto all'incertezza
attualmente dominante ed i nostri numeri ci confer-
mano che stiamo operando nel modo corretto,
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Prima di andare oltre, proviamo a ripercorrere bre-
vemente la storia ai Aluvetro?

lo ho visto quella degli ultimi anni perché vissuta in
prima persona, quella precedente mi & stata raccon-
tata da chi gia lavorava in azienda come Alfredo Ma-
genta. L'azienda- racconta Magenta - ha come base
di esperienza quella della lavorazione del vetro. Nel
2009 viene creato lo show room dedicato alla nuova
divisione “Glass Project” con lo scopo di investire nel
canale divendita del vetro come complemento dar-
redo, porte, box doccia, parapetti. Da quel momen-
toiniziano ad arrivare le risorse finanziare e di perso-
nale necessarie allo sviluppo del business.

MNel 2010 cominciamo a notare che la balaustra é il
prodotto pid richiesto tra quelli in gamma e, accet-
tandone tutti i rischi, il titolare Eddy Pescini decide di
realizzare un sistema tutto nostro, la balaustra Gar-
da, che presto conferma I'esattezza e lungimiranza
della sua visione. Nel 2014 nasce Aluvetro, eravamo
in due a lavorardi, sempre con l'aiuto di Eddy. Da qui
prende avvio la storia dell’azienda, la sua struttura-
zione e la sua progressiva specializzazione.

Ladecisione di creare una realti specializzatanella
progettazione e realizzazione di sistemi per balau-
stre & stata una decisione presa sulla spinta di una
domanda che gia sembrava essere consistente op-
pure su una sostanziale intuizione di Eddy?

Sicuramente una intuizione di Eddy. Come azienda

Davide Bonora, General
Manager Aluvetro Srl

Edifici residenzialia
Brescia caratterizzati da
parapetti con finitura semi
coprente bianco latte
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